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 TKM NETWORKS 
 Seit der Gründung der TKM im Jahre 1986 zählen wir zu 

den führenden Herstellern von Connectivity Produkten 
europaweit. Im Zentrum unseres Geschäfts stehen  
die Entwicklung, die Produktion und der Vertrieb 
hochwertiger Verkabelungssysteme in Kupfer  
und Glasfaser. 

  

    

 WAS WIR DIR BIETEN  WAS DU MITBRINGST 
   Du bist Teil eines erfolgreichen Unternehmens  

  Langfristige Perspektive in einer sicheren und  
zukunftsorientierten Branche 

  Kollegiale, freundschaftliche Arbeitsatmosphäre  
und unbürokratische Zusammenarbeit 

  Urlaubsgeld, freiwillige Jahressonderzahlung   
sowie ein erfolgsabhängiger Bonus 

  30 Tage Urlaub pro Jahr 
  Firmenhandy & Laptop - auch zur privaten Nutzung  

   Eine abgeschlossene kaufmännische Ausbildung 
  Vorerfahrung im Vertrieb wünschenswert 
  Kontakt- und Überzeugungstalent,  
hohe Eigenmotivation, klare Zielorientierung 

  Gute Auffassungsgabe und hohe Lernbereitschaft 
  Eigenverantwortliches, strukturiertes und    
lösungsorientiertes Arbeiten 

  Du bist verhandlungssicher in Englisch 
  Sicherer Umgang mit MS Office 

  

 DEINE AUFGABEN 
   Entwicklung und Umsetzung eines strategischen Geschäftsplans, der den Kundenstamm  

des Unternehmens erweitert und dessen starke Präsenz sicherstellt 
  Aufbau und Förderung starker, langfristiger Kundenbeziehungen  
durch Zusammenarbeit mit diesen und Verständnis ihrer Bedürfnisse 

  Identifizierung von aufstrebenden Märkten und Marktveränderungen  
unter voller Kenntnis der neuen Produkte und des Wettbewerbsstatus 

  Akquise und Reisetätigkeit bei gelegentlichen Kundenbesuchen und Messen 


