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Seit der Grundung der TKM im Jahre 1986 zahlen wir zu
den fuhrenden Herstellern von Connectivity Produkten
europaweit. Im Zentrum unseres Geschafts stehen
die Entwicklung, die Produktion und der Vertrieb

hochwertiger Verkabelungssysteme in Kupfer
und Glasfaser. ‘

WAS WIR DIR BIETEN WAS DU MITBRINGST
m Du bist Teil eines erfolgreichen Unternehmens m Eine abgeschlossene kaufmannische Ausbildung
m Langfristige Perspektive in einer sicheren und m Vorerfahrung im Vertrieb winschenswert
zukunftsorientierten Branche » Kontakt- und Uberzeugungstalent,
m Kollegiale, freundschaftliche Arbeitsatmosphare hohe Eigenmotivation, klare Zielorientierung
und unburokratische Zusammenarbeit m» Gute Auffassungsgabe und hohe Lernbereitschaft
m» Urlaubsgeld, freiwillige Jahressonderzahlung m FEigenverantwortliches, strukturiertes und
sowie ein erfolgsabhangiger Bonus [6sungsorientiertes Arbeiten
m 30 Tage Urlaub pro Jahr m Du bist verhandlungssicher in Englisch
= Firmenhandy & Laptop - auch zur privaten Nutzung m Sicherer Umgang mit MS Office

DEINE AUFGABEN

m» Entwicklung und Umsetzung eines strategischen Geschaftsplans, der den Kundenstamm
des Unternehmens erweitert und dessen starke Prasenz sicherstellt

» Aufbau und Férderung starker, langfristiger Kundenbeziehungen
durch Zusammenarbeit mit diesen und Verstandnis ihrer Bedurfnisse

m |dentifizierung von aufstrebenden Markten und Marktveranderungen
unter voller Kenntnis der neuen Produkte und des Wettbewerbsstatus

m» Akquise und Reisetatigkeit bei gelegentlichen Kundenbesuchen und Messen

HAST DU FRAGEN? ICH BIN FUR DICH DA . +49(0)2166 9911 30

Ansprechpartnerin - Personalabteilung B4 m.vassen@tkm-networks.com
Michaela VaRen W tkm-networks.com




